Falabella | Entrega de Notas 4T21
Chile y Colombia impulsan los resultados

Catalogamos los resultados de Falabella en el 4T21 como POSITIVOS, reflejando la solida dinamica del
consumo en Chiley en Colombia durante el trimestre. Los ingresos totales mantienen la senda positiva (+15,3% A/A
y +14,1% T/T), en linea con las expectativas del mercado, destacando un incremento de 25,8% A/A en los ingresos
bancarios y de 14,3% A/A en los ingresos de negocios no bancarios. El EBITDA consolidado creci6 frente a las cifras
reportadas en el 4T20 y el 3T21 (+4,4% y +19,2%, respectivamente), impulsado por resultados mejores a los esperados
en el negocio de Tiendas Departamentales en Chile y Colombia, mayor contribucién del negocio Inmobiliario y una
solida dinamica del negocio Bancario en Colombia, aunque observamos una contraccion anual del margen, relacionada
con mayores gastos por administracion y ventas en el negocio de Mejoramiento del Hogar en Chile, Peru y Brasil,
ademas de un aporte negativo en Argentina que refleja menores niveles de ventas, consecuente con el cierre de
Tiendas Departamentales y Negocios Financieros.
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Hechos relevantes

Operaciones en Chile favorecidas por buena dinamica del negocio
retail: Durante el 4T21 los ingresos se incrementaron +21,4% A/A en las
Tiendas por Departamento, +22,3% A/A en el negocio de Mejoramiento
del Hogar y +6,9% A/A en Supermercados, donde destacamos un mayor
volumen de ventas fisicas, resultando en un retroceso de las ventas
digitales y penetracion online, explicado por el entorno de menores
restricciones a la movilidad; ademas de una sélida dinamica del consumo
en Chile a lo largo del 2021, que empieza a mostrar sefiales de
normalizacion y que se trasladaria a la dinamica de las ventas a partir del
2T21. La recuperacion de los ingresos por alquiler permiti6 que Plaza
obtuviese el desempefio mas destacado. No obstante, el EBITDA de la
region presentd una contraccion de -5,32% AJ/A, explicada por las
presiones de los margenes en los negocios de Mejoramiento del Hogar y
Supermercados por cuenta de mayores gastos de administracion y
ventas. Por su parte, en el negocio Bancario observamos incrementos de
+18,9% A/A en los ingresos netos por intereses, +48,5% A/A en los
ingresos netos por comisiones y un retroceso de -10,3% A/A en la utilidad
neta, como consecuencia de la normalizacibn de las provisiones y
mayores gastos operacionales.

Colombia destaca en los negocios Retail y Bancario: Los ingresos en
Colombia se vieron beneficiados por un incremento de 25,7% A/A en los
ingresos, impulsados por mayores ventas en el negocio de Tiendas
Departamentales, que acompafado de una expansion de 589 pbs del
margen bruto y un crecimiento de los gastos de administracion de ventas
en menor proporcién que los ingresos, permitieron un aumento de
+99,8% A/A del EBITDA del trimestre. Consideramos que la dinamica del
negocio de Retail en Colombia se mantendria en el 1722, impulsada por
el dia sin IVA en el mes de marzo. En cuanto al negocio bancario,
destacamos el solido desempefio impulsado por incrementos de +43,9%
A/A en los ingresos netos por intereses, +64,7% A/A en los ingresos
netos por comisiones y menores costos por riesgo de crédito (-4,8% A/A),
con lo cual el resultado neto en moneda local pas6 de una pérdida por
COP 10 mil MM en el 4T20 a una utilidad de 30 mil MM en el 4T21.

Resumen resultados financieros

Falabella
Cifras en USD MM | 4T20 3721 4T21 |Var % T/T|Var % A/A

Total Ingresos 3.535 3.572 4.077 14,1% 15,3%
EBITDA 548 480 572 19,2% 4,4%
Utilidad Neta 164 226 232 2, 7% 41,5%

Margen EBITDA 15,5% 13,4% 14,0% 59 pbs  -147 pbs
Margen Neto 29,9% 47,1% 40,6% -652 pbs 1.063 pbs

Fuente: EEFF Falabella. Construccion: Casa de Bolsa SCB

CasadeBolsa

la comisionista de bolsa de Grupe Aval

14 de marzo de 2022

C Al I\|3C| I A
(I W - wm

e 0
Informacién especie
Cifras en COP
Market Cap. (BN) 29,1
Ultimo Precio 11.568
YTD (%) -12,7%
Dvd. YId. (%) 1,4%

Gréfica 1. GMV total (USD MM)

1.212

876
972
834
805
812
992

193

2719 [281

3719 [231
503

332

1T19
4T19
1T20
2720
3T20
4720
1T21
2721
37121
4721

Fuente: Falabella. Construccion: Casa de Bolsa SCB

Laura Lopez Merchan
Analista Renta Variable
laura.lopez@casadebolsa.com.co

Omar Suarez
Gerente de Estrategia
Renta Variable
omar.suarez@casadebolsa.com.co

1



Falabella | Entrega de Notas 4T21

CasadeBolsa

Chile y Colombia impulsan los resultados B e

OO, OMINA

BUPT N TENOENCIA FIANCIERA
o

VIGILADO

Brasil, Peru vy Argentina: En Brasil los ingresos crecieron de forma modesta (+5,8% A/A) y el margen bruto se
contrajo en aproximadamente -23 pbs, ademas, el incremento en el nivel de gastos de administracion y ventas
crecié en mayor proporcion frente a los ingresos, lo que resultdé en una contraccion de -251 pbs en el margen
operacional, con lo cual el EBITDA del trimestre disminuy6 en -9,4% A/A. En Peru, por su parte, el negocio de
Tiendas Departamentales impulsé el crecimiento de +6,6% A/A en los ingresos, apoyado en menor medida por el
negocio de Mejoramiento del Hogar, sefialando que se presentaron menores niveles de ventas en el negocio de
Supermercados y contracciones en el margen operacional de la region, con lo que el EBITDA present6 un
crecimiento de a penas +3,9% A/A; en tanto que el negocio Bancario observé una dinamica negativa, donde los
incrementos de +25,5% A/A (en moneda local) en los ingresos netos por comisiones y la disminucion de 43,1% A/A
en el costo por riesgo de crédito se vieron compensados mas que proporcionalmente por una disminucién de 3,5%
A/A en los ingresos netos por intereses y un incremento de +31,2% A/A en el gasto operacional. Finalmente, en
Argentina los ingresos disminuyeron -9,5% A/A, el margen bruto se contrajo en 922 pbs, los gastos de
administracién y ventas crecieron de forma importante, generando presiones sobre el margen operacional (-3.299
pbs) y una disminucion del EBITDA de -113,3% AJ/A relacionado con el cierre de Tiendas Departamentales y
negocios Financieros.

Puntos Destacados de la Conferencia

Durante el 4T21 el GMV online se incrementd en 18,9% vs. 4T20 y en 97,2% frente a la cifra reportada en
4T19, reflejando la relevancia que han tomado las ventas mediante canales digitales, con crecimientos de +25%
A/A tanto en Chile como en Perq, y un leve retroceso de -6% A/A en Colombia, donde se ha estado observando un
fortalecimiento de los canales fisicos, escenario que consideramos podria mantenerse y extenderse hacia las otras
regiones a medida que continla el entorno de menores restricciones a la movilidad.

Destacamos la inauguracién de nuevos centros de Fulfillment, donde la compafiia afiadié 32.700 m2 en centros
de distribucion especificos para el fulfillment de productos de terceros, a la capacidad existente de 1,6 MM de
m2 de infraestructura logistica. De los nuevos centros 13.500 m2 corresponden a Chile, 10.000 m2 a Colombia y
9.200 m2 a Pera.

La compalfia continGa avanzando con su plan de expansion fisica con la inauguracién de tres tiendas, dos
Supermercados y una tienda de Mejoramiento del Hogar, sumando un total de 11.000 m2.

Falabella anunci6 inversiones por USD 711 MM para 2022, de los cuales se destinara un 60% (USD 418 MM) a
tecnologia y logistica, enfocado en lanzar falabella.com en Pert y Colombia, potenciar las capacidades de banca
digital, aumentar la capacidad de procesamiento de érdenes y acortar los tiempos de entrega; el 40% restante
(USD 293 MM) se destinara a la apertura y remodelacion de tiendas.

Resaltamos la mejora en el indicador de apalancamiento de la compafia, que se posiciond en 2,39 veces
Deuda Neta / EBITDA al cierre de 2021, en contraste con el 3,75x reportado en 4T20, proporcionando flexibilidad
a la compainiia para apalancar estrategias de crecimiento organico e inorganico.

Criterios ESG

La compafiia fue la Gnica en Chile seleccionada para integrar el indice Mundial de Sostenibilidad Dow Jones. En la
categoria retail, la firma se ubicé en el quinto lugar a nivel mundial y dentro del 2% mas alto.

Mallplaza realizé una alianza con Copec Voltex, mediante la cual se habilitardn 38 equipos de carga eléctrica
vehicular en 17 centros comerciales, en siete regiones de Chile, siendo la mayor red de electrolineras instaladas en
centros comerciales. A 2022, la meta es alcanzar al un total de 72 electro cargadores.

En el marco de la adhesién a la Alianza Para la Accién Climética, Mallplaza continuara poniendo foco en la
eficiencia energética e hidrica y en la gestion de residuos, comprometiéndose a operar con el 100% de Energias
Renovables No Convencionales (ERNC) al 2022 en Chile y Peru y, al 2025, reducir el consumo hidrico un 30% y
aumentar al 60% la valorizacién de sus residuos, fomentando la circularidad.

En linea con la construccion sostenible, gran parte de los residuos de la obra Flagship Falabella fueron gestionados
para su desvio a reciclaje, donacion y reutilizacion: mas del 95% de los desechos fueron reciclados, se utilizaron
adhesivos y pinturas de bajo contenido de “Compuestos Orgénicos Volatiles”, cuenta con sistemas eficientes que
permiten ahorrar 51% del agua al afio y tiene sistemas de eficiencia energética, que permiten un ahorro de 31% de
energia en iluminaciéon por m2.
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ADVERTENCIA

Este material no representa una oferta ni solicitud de compra o venta de ningln instrumento financiero y tampoco es un compromiso de Casa de Bolsa S.A. para
entrar en cualquier tipo de transaccion. El presente documento constituye la interpretacion del mercado por parte del Area de Andlisis y Estrategia. La informacion
contenida se presume confiable pero Casa de Bolsa S.A. no garantiza que sea completa o totalmente precisa. En ese sentido la certeza o el alcance de la
informacién pueden cambiar sin previo aviso y se distribuye Unicamente con propoésitos informativos. Las interpretaciones y/o decisiones que se tomen con base en
este documento no son responsabilidad de Casa de Bolsa S.A. Este material no representa una oferta ni solicitud de compra o venta de ningln instrumento
financiero y tampoco es un compromiso de Casa de Bolsa S.A. para entrar en cualquier tipo de transaccion. La informacion contenida en este documento se
presume confiable, pero Casa de Bolsa S.A. no garantiza su total precision, los datos utilizados son de conocimiento publico. En ningln momento se garantizan las
rentabilidades estimadas asociadas a los diferentes perfiles de riesgo. Variables asociadas al manejo de las posiciones, los gastos y las comisiones asociadas a su
gestion pueden alterar el comportamiento de la rentabilidad. Es posible que esta estrategia de inversiéon no alcance su objetivo y/o que usted pierda dinero al invertir
en ella. La rentabilidad pasada no es garantia de rentabilidad futura. Ninguna parte de la informaciéon contenida en el presente documento puede ser considerada
como una asesoria legal, tributaria, fiscal, contable, financiera, técnica o de otra naturaleza, o recomendacion u opinién acerca de inversiones, la compra o venta de
instrumentos financieros o la confirmacion para cualquier transacciéon, de modo que, este documento se distribuye Unicamente con propdsitos informativos, y las
interpretaciones y/o decisiones que se tomen con base en este documento no son responsabilidad de Casa de Bolsa S.A. Por lo anterior, la decision de invertir en los
activos o estrategias aqui sefialados constituira una decision independiente de los potenciales inversionistas, basada en sus propios andlisis, investigaciones,
examenes, inspecciones, estudios y evaluaciones. En ese sentido la certeza o el alcance de la informacién pueden cambiar sin previo aviso y se distribuye
Unicamente con propositos informativos. Certificacion del analista: El (los) analista(s) que participé (arén) en la elaboracion de este informe certifica(n) respecto a
cada titulo o emisor a los que se haga referencia en este informe, que las opiniones expresadas se hacen con base en un andlisis técnico y fundamental de la
informacion recopilada, que se encuentra(n) libre de influencias externas. El (los) analista (s) también certifica(n) que ninguna parte de su compensacion es, ha sido o
seré directa o indirectamente relacionada con una recomendacién u opinién especifica presentada en este informe.



